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▼  Ibex 35 14.997,60 -0,05% 

▲  IGBM 1.662,38 0,05% 

▼  EuroStoxx 50 4.293,20 -0,19% 

▼ Dow Jones  12.484,62 -0,71% 

▼ Nasdaq 100  1.798,09 -1,04%
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Banesto también espera 
más morosidad en hipoteca 
Será inevitable con la subida de 
tipos, pero moderada y sin riesgos 
para el negocio bancario  P14

¿Quiere ganar dinero con 
Zeltia una vez al mes? 
Conozca la semana en la que todas  
las expectativas se ciernen sobre 
el negocio de la farmaceútica  P22

Sepa cómo hacer bien  
una entrevista de trabajo 
Hay que ser siempre uno mismo 
y mentir lo menos posible  P39
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Security is now US CEOs’ perk 
Companies spend thousands of 
dollars in their executives   ■ P20

■  ECONOMÍA

España tendrá 24 nuevos 
centros tecnológicos 
El mapa de la innovación se  
abre a todas las autonomías  P32 

Normas y Tributos

CCOO no protege los datos 
Le multan por poner 20.000 
identidades en Internet  ■ P33

El consejo de Endesa pospuso cual-
quier actuación judicial. Todos se 
dieron por enterados de que E.ON 
había retirado su opa y que había 
una nueva oferta registrada de Enel 
y Acciona, a 41,3 euros, como ade-
lantó este periódico. La opción de 
presentar una demanda judicial por 
concertación contra Enel y Accio-
nal quedó aplazada hasta conocer 
el folleto sobre la opa, que se pre-
sentó ayer.  Sin embargo, el texto 
no se conocerá hasta ser aprobado. 
Mientras tanto, la eléctrica espa-
ñola aguantaba con una cotización 
de 40,5 euros, a pesar de haber si-
do suspendida de entrada y vuelta 
a admitir a media jornada. 
■ EMPRESAS & FINANZAS P8 y 9

Endesa pospone su 
ofensiva judicial hasta 
conocer la opa de Enel
La eléctrica volvió a cotizar ayer en bolsa

La lucha por controlar la cons-
tructora francesa Eiffage se decan-
ta del lado español. El dueño de In-
mocaral, Luis Portillo, junto a José 
Ramón Carabante, presidente del 
Grupo 2002, Alicia Koplowitz y Res-

taura, han hecho movimientos pa-
ra controlar hasta un 14 por ciento 
de la empresa gala. Su idea es fun-
cionar como un accionista único en 
la empresa gala, de manera total-
mente independiende de los otros 

dos socios españoles, el grupo Sacyr 
y Rayet, que tienen un 33,2 por cien-
to y un 4,2 por ciento, respectiva-
mente, de la empresa gala, que ce-
lebrará su junta en cuatro días. 
■ EMPRESAS & FINANZAS P5

Su objetivo es funcionar como un accionista único e independiente de Sacyr y Rayet 

Portillo y Alicia Koplowitz lideran un 
grupo para tomar el 14% de Eiffage

además El presidente de 
la constructora gala espera 
incluso la entrada de más 
socios españoles ■ P5

¿Crisis? El FMI 
augura que España 
seguirá creciendo 
fuerte en 2008 

El FMI prevé un crecimiento vigo-
roso del 3,6 por ciento para España 
en el presente ejercicio, aunque de-
berá vigilar su déficit exterior. 
■ ECONOMÍA P35

La economía mundial 
avanzará un 4,9%

“El cambio 
climático no 
dañará la 
economía de 
Occidente”
■ ECONOMÍA P29
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Las inmobiliarias 
cotizan un 15% 
por encima de  
lo que valen 
■ BOLSA & INVERSIÓN P21

Otra visión: Clos 
vigila los pasos de 
Telefónica en Italia 
■ EMPRESAS & FINANZAS P9

JAMÓN CANARIO 
PARA PALADARES 
ASIÁTICOS ■ P17
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LA ECONOMÍA REAL / CANARIAS

J. L. J. 

LAS PALMAS. TyC Consulting, empre-
sa 100 por cien canaria dedicada a 
la consultoría técnica y asesoría tec-
nológica informática, presentó re-
cientemente al mercado insular su 
Plan de Asesoría Tecnológica para 
Comercios en Canarias. 

El director general de TyC Con-
sulting, Per Thomsen, apunta que 
el proyecto que ha surgido como re-
sultado de una necesidad captada 
entre el empresariado con el que 
mantiene contacto y que “las em-
presas proveedoras de servicios y 
suministros informáticos suelen so-
bredimensionar, en el mejor de los 
casos,y en otros ser demasiados exi-
guos a la hora de realizar un estu-
dio de la solución informática o téc-

nica de una empresa”. Thomsen 
apunta que con TyC Consulting sur-
ge una nueva vía de negocio dentro 
del mundo tecnológico en Canarias. 
Es la primera vez que en el Archi-
piélago se cuenta con este tipo de 
empresa consultora y asesora. 

Hasta ahora las empresas que 
vendían software o hardware eran 
las que hacían la labor de consul-
toría. Ahora, TyC Consulting ha es-
tablecido una estrategia con la que 
quiere establecer una red de ase-
soramiento para pymes y mi-
cropymes en las Islas donde “pue-
dan optar a canalizar sus trabajos 
de proyectos de redes, llave en ma-
no, mudanzas... en un solo punto y 
con todas las garantías, con el res-
paldo de empresas que cuentan con 
profesionales cualificados”.

T&C Consulting quiere 
acercarse a las empresas

Montesano lleva su jamón de 
la España insular hasta Asia

José Luis Jiménez 

LAS PALMAS. Canarias también ex-
porta carne. No todo va a ser pes-
cado. Embutidos de Tenerife, filial 
de Montesano, grupo canario con 
presencia en Extremadura, ha apos-
tado por la introducción en el mer-
cado japonés de productos cárni-
cos: jamón cocido y mortadela 
ibéricos. A ellos se suma también 
el jamón serrano curado. 

El presidente de Montesano, Mar-
tín García Garzón- uno de los ma-
yores líderes industriales de las Is-
las-, ha logrado que su empresa sea 
la primera canaria que exporta pro-
ductos cárnicos a Japón. El grupo 
realizó su primera incursión en la 
feria del año 2001, de la mano de 
los productos ibéricos fabricados 

por la sociedad del grupo Monte-
sano Extremadura. Con su última 
presencia se han convertido en el 
primer exportador de ibéricos des-
de Extremadura para Japón, con 
una facturación de tres millones de 

euros en 2006. La empresa prevé 
incrementar su facturación de las 
exportaciones a Japón entre un 30 
por ciento y un 40 por ciento este 
año, como consecuencia de un au-
mento tanto de los productos ya 

consolidados en dicho mercado co-
mo de la expansión de los produc-
tos tinerfeños. 

El primer sondeo de negocio des-
de Tenerife en Japón se produjo el 
año pasado, con una degustación 
que se celebró en la Embajada de 
España en Tokio y en la que se pre-
sentaron tanto el jamón cocido ibé-
rico como la mortadela ibérica, y 
donde se pudo comprobar la bue-
na aceptación de la que fueron ob-
jeto, lo que animó a potenciar di-
chos productos en la última edición 
de Foodex. 

Montesano ha cerrado acuerdos 
de cooperación Yonekiu, el tercer 
fabricante cárnico de Japón, lo que 
ha facilitado tanto la introducción 
en aquel mercado como la presen-
tación y corte de los productos.

El grupo canario con presencia en Extremadura también 
venderá mortadela y jamón cocido ibérico en Japón

Japoneses degustando jamón ibérico. AFP

Naviera Armas lanzará antes de junio  
una línea a Tarfaya para llegar a Marruecos

J. L. Jiménez 

LAS PALMAS. La naviera canaria Ar-
mas, que controla una pequeña par-
ticipación en Trasmediterránea, tie-
ne previsto iniciar antes de junio la 
unión de Fuerteventura con Ma-
rruecos a través del Puerto de Tar-
faya, a unos 93 kilómetros de Fuer-
teventura. Tanto Armas como un 
grupo de empresas marroquíes han 

creado una sociedad para gestionar 
el puerto de Tarfaya cuyas obras de 
acondicionamiento han concluido. 

Exportar productos y servicios 
en Marruecos y que empresarios 
canarios localicen allí sus empre-
sas, como ya hacen más de cincuenta 
en Agadir, es una de las prioridades 
de la Cámara de Comercio de Las 
Palmas, afirma su presidente, Án-
gel Luis Tadeo, líder del grupo ho-

telero Dunas, uno de los mayores 
grupos de capital canario en el sec-
tor turístico.  A su juicio, en Las Pal-
mas hay interés “total” que no só-
lo en Marruecos, sino en toda África, 
“ya que es un continente en el que 
está virgen todo”. Sin embargo, re-
cuerda que sigue siendo un hándi-
cap el problema con los visados y 
las formas en que los empresarios 
africanos pueden venir a Canarias.

40 

POR CIENTO. Es lo que elevará la 
facturación de la compañía canaria 
gracias a las exportaciones a Japón.




