CONSORCIO DEL JAMON SERRANO ESPANOL

ontra Parma y Bayona

poar Enrigue Calduch

El Consorcio del Jamdn
Serrano Espaiiol, del brazo
del ICEX, se abre paso en

los mercados internacionales
con la baza de su calidad.

En poco menos de un afio
han duplicado sus ventas en
mercados tan importantes
como ¢l norteamericano, el
japones o el mexicano. Aln-
que el ibérico de bellota es el
buque insignia de los pro-
ductos gastrondmicos espa-
fioles, el jamdn serrano, ¢l de
siempre, de cerdo blanco,
bien hacho, bien curado, He-
va a cabo también su particu-
lar batalla para abrirse paso
en ¢l mercado internacional,
donde otros jamones, tame-
bién de cerdo blanco como
los italianos de Parma v San
Danielle, v el francés de Ba-
vona, estin muy afianzados.
El jamdn serramno es una de
las especialidades cirnicas
Mejores que existen, gracias
a una curacidn con sal que
requiere un clima seco v frio,
En muchos paises tienen que
cocerlo o ahumarlo porgue
carecen de condiciones cli-
mifticas para curarlo de for-
mia natural, que es como estid
mds rico, En esto, Espania es
Una gran potencia pero no
inica, porque italianos v
franceses, fundamentalmen-
te, elaboran v lo hacen bien.
Ser socios fundadores de la
Unidn Europea -que es don-
de mis se vende- ha permiti-
do que los italianos, sobre to-
do los de Parma, se pusieran
ensepuida a la cabeza del
mercado internacional.

En ¢l afio 90, las empresas
espafiolas de jamdn serrano
con vocacion exportadora
deciden constituir ¢l Con-
sorcio del Jamon Serrano Es-
paiiol, con el objetivo de unir
esfuerzos para abrir merca-
dos en la exportacion. Em-
presas grandes, medianas y

El jamdn serrang de cerdo blanco blen curado a3 un manjar exgquisito.

pequenias, que en el mercado
nacienal son competencia
directa, de cara al exterior
pelean juntas, Representan
entre ellas el 409 de la pro-
duccidn de jamdn serrano v
el yom de o gue se exporta
En 2005 eXportaron 3.500 (o-
neladas de jamdn con la con-
tramianca de calidad.

El listdn de la calidad

Al Consorcio se puede su-
mar cualquier industrial ja-
maonero, con la dnica condi-
citn de que su producto su-
pere unos parimetros de ca-
lidad que los elaboradores
consorciados se han impues-
to. A Lo larro de estos afios se
han inspeccionadoe hasta
quinoe millones de piezas.
“Ttalia nos leva afios de ven-
taja, pero cada dia acortamos
posiciones porque estamos
actuando con mucha compe-
titividad™, explica Tulio Tapia-
dor, presidente del Consor-
cio “El Imstituto die Comercio

Exterior (ICEX) estd en el eje
de toda nuestra estrategia ex-
portadora; es hisico, porque
estd apoyvando al sector con
fuerza aungue, naturalmente,
apova al que se moja, lo mis-
ITHY q'I.I-E N DTS SECTones o0=
mo el del vino, en el que las
l.‘l.'l'l]'.lrl'_'.'-i.'l!-i- l'.II.H: inviurtun b
AFTIESEAN €0 eXportacion re-
ciben la ayuda del ICEX, pero
primero tenen que invertir
ellas, como es lgico”.

Julio Tapiador afirma que el
otro eje obligatorio es la cali-
dad. *S1 queremos potenciar
Ia marca Serrano Espafiol es
NECesario Presentar un pro-
ducto primoroso, que vaya
ganando prestigio. Por eso
nos hermos puesto unos Con-
troles de calidad rigurosos,
gque revierten en el precio,
pero eso es prestigio tam-
bién", afiade,

“Muestros jamones estin me-
ferenciados como premium,
es decir, la méixima calidad,
por eso a vieces da hasta rabia

CNCONiranme ¢n Supfrmf't'-l.‘ﬂ-
dos extranjeros jmones s
paioles a precios rdiculos, 1o
que va indica qué nivel de ca-
lidad pueden tener. Desde
huesgo, no levan la etiqueta del
Consorcio”, insiste Tapiador.
De momento, estin expor-
tando a mds de veinte paises
a donde acuden a ferias, ha-

El objetivo

es potenciar la

marca Serrano
Espanol con un

riguroso control
de calidad

cen degustaciones, se llevan
expertos cortadores, lo que
rapidamente hace que se for-
me un corrillo de comprado-
res a su alrediedor.

Estin abriéndose paso en
mercados dificles, comdo el
japonés o el estadounidense.
“Estados Unidos es un pais
miuy complicado para la im-
portacion de productos car-
nicos, por eso, antes de auto-
rizarte a vender alli, vienen
primene a mirante con lupa.
Pues bien, todas las indus-
trias homologadas para ex-
portar a aquel pais pertene-
cen a nuestrno Consorcio del
Jamén Serrano Espafiol”, co-
meenta orpulloso Tapiador.
Calidad v promocion. Buena
elaboracion, buenas curacio-
nes, controles rigurosos del
producto, promocion, inver-
siones v ayuda estatal. Es La
tmica via para ganar mercado
frente a italianos v franceses.
En el Consorcio lo saben muy
bien, asi que a por ellos, oé.




